
 

伊士曼发布 2020年第四季度和全年财务报告  

中国，上海，2021 年 2 月 1 日——伊士曼化工公司（NYSE：EMN）发布其

2020 年第四季度和全年财务报告。  

（单位：百万美元，每股金额除外） 
2020年 

第四季度 

2019年 

第四季度 
2020全年 2019全年 

销售收入 $2,186 $2,205 $8,473 $9,273 

息税前利润（EBIT） $76 $62 $741 $1,120 

调整后息税前利润 $329 $279 $1,216 $1,389 

摊薄后每股盈利 $0.23 $0.19 $3.50 $5.48 

调整后摊薄每股盈利 $1.69 $1.42 $6.15 $7.13 

经营活动产生的净现金流量 $406 $671 $1,455 $1,504 

自由现金流 $301 $554 $1,072 $1,079 

伊士曼董事长兼首席执行官 Mark Costa 表示：“尽管新冠疫情带来了前所未有的

挑战，但我们第四季度和全年的财务业绩证明，我们的员工和业务组合极具韧性。

我们的第四季度调整后每股盈利创下了记录，全年每股盈利也极具韧性，这反映

了伊士曼服务于多元化终端市场的价值、创新型增长模式的优势以及我们持续强

化的成本管理。在全球疫情期间，我们不仅有效保护了我们的员工，并且确保了

我们在世界各地生产运营的稳定性。此外，鉴于 2020 年的不确定性，我们采取

了积极的行动，优先考虑现金流和流动性，自由现金流连续第四年逾 10 亿美元。

我们的员工为取得这些出色业绩做出了很大的贡献，我非常感激他们，也为他们

感到自豪。 

2020年第四季度与 2019年第四季度各业务的业绩对比 

添加剂及功能材料——销量/产品组合增长 2%，推动销售收入增长 1%。虽然销

售价格下降 3%，但 2%的有利汇率影响大大抵消了不利影响。 

涂料添加剂业务呈两位数增长，原因是交通运输终端市场需求得到改善，以及建

筑领域需求持续稳步增长。由于个人护理终端市场持续强劲，护理化学品业务也

实现了两位数增长。但航空终端市场受到新冠疫情的影响恢复缓慢，持续的业务

疲软部分抵消了这些增长。销售价格下降的主要原因是原材料成本降低和占添加

剂及功能材料业务销售收入三分之一（包括胶粘剂和轮胎添加剂）的产品线受到

竞争压力。这些产品线目前正在进行战略评估。 



由于采取了成本削减措施，调整后息税前利润（EBIT）上升。因年初产能利用率

下降导致库存成本增加，以及添加剂及功能材料业务三分之一产品的利差受到适

量压缩，部分抵消了 EBIT 的上升。调整后息税前利润率上升了 100 个基点。 

特种材料——销量/产品组合增长 6%，推动销售收入增长 6%。虽然销售价格下

降 2%，但 2%的有利汇率影响抵消了不利影响。 

所有特种材料业务在第四季度都实现了销售收入增长，其中高性能膜业务增长最

快，达到了约 15%。由于创新和不断的市场开发，特种材料业务持续保持韧性。

得益于耐用消费品和包装等终端市场持续的强劲增长，特种塑料业务第四季度的

销售收入和盈利均创历史新高。销售价格下降是由于原材料特别是对二甲苯的成

本降低。 

由于销量/产品组合增长以及成本削减措施，报告和调整后 EBIT 第四季度创历史

新高。调整后息税前利润率上升了 290 个基点。 

化学中间体——销量/产品组合下降 6%，导致销售收入下降 8%。虽然销售价格

下降 3%，但 1%的有利汇率影响则抵消了部分不利影响。 

许多产品线的需求在第四季度有所增强。销量下降 6%，主要是由于我们新加坡

工厂的维修停工以及某些产品线的停产。这些产品线的停产预计将对 2021 年化

学中间体业务的销量/产品组合造成约 5%的负面影响，但对 EBIT 将产生有利影

响。销售价格下降的原因是原材料和能源成本降低。 

报告和调整后 EBIT 上升，得益于较低的维修停工成本和成本削减措施，但适量

压缩的利差产生了一定的不利影响。 

纤维——销量/产品组合下降 6%，销售价格下降 2%，导致销售收入下降 8%。 

某种烟草特种产品停产，以及新冠疫情导致的纺织品终端市场持续疲软对产品组

合产生了不利影响。醋酸丝束销量稳定。基于先前商定的多年期醋酸丝束合同，

销售价格下降。 

EBIT 下降主要是由于有利产品组合减少及销售价格下降。 

2020年与 2019年综合财务业绩对比 

销售收入下降 9%，主要是由于新冠疫情对全球经济增长和某些产品需求造成的

负面影响。销量/产品组合仅下降 5%，在充满挑战的市场环境下，公司的整体业

务仍然极具韧性。全球经济放缓影响了所有业务领域，特别是用于交通运输、建

筑、耐用消费品和纺织品终端市场的产品线。销售价格下降 4%，其中影响最大

的是化学中间体业务。2020 年销售价格下降，主要原因是原材料和能源成本下

降。汇率对所有业务领域的影响保持中性。 



为应对全球疫情，伊士曼采取了诸多措施以改善业绩，进一步巩固我们强劲的财

务状况，并确保了生产运营的稳定性。2020 年全年总计节约成本约 1.5 亿美元

（包括削减临时性和结构性成本）。但由于新冠疫情造成某些产品需求减弱，产

能利用率下降，导致成本增加了约 2 亿美元（包括 2020 年为增加现金流而减库

存产生的约 1 亿美元成本），很大程度上抵消了成本削减的举措。 

调整后 EBIT 下降，原因是产能利用率和销量/产品组合的下降，但成本削减举措

抵消了部分不利影响。利差持平。  

2020年与 2019年各业务的业绩对比 

添加剂及功能材料——销售价格下降 4%，销量/产品组合下降 4%，导致销售收

入下降 8%。 

销售价格下降主要由于原材料成本的降低以及三分之一添加剂及功能材料业务

的竞争压力。服务于受疫情影响最大终端市场产品线的销售收入下滑幅度最大，

特别是航空油和轮胎添加剂业务。护理化学品业务的销量/产品组合增长 5%，主

要是由于更具韧性的终端市场（特别是个人护理）的需求强劲增长。 

调整后 EBIT 下降是因为销量/产品组合下降以及产能利用率降低，而成本削减措

施则抵消了部分不利影响。 

特种材料——销量/产品组合下降4%，销售价格下降2%，导致销售收入下降6%。 

高级中间膜业务销量的下降超过了特种塑料业务销量增加的幅度。新冠疫情对高

级中间膜业务产生了很大影响，主要原因是汽车制造量的减少。特种塑料的销售

收入和盈利均创历史新高，这是因为在全球疫情影响下，耐用品和包装应用的需

求保持稳定，事实证明终端市场多样化颇具价值。高性能膜凭借近期的创新和市

场开发投资，2020 年销量显著超过全球汽车销量。价格下降的主要原因是原材

料（特别是对二甲苯）成本降低。下半年业务的强劲复苏有效降低了第二季度积

极库存管理导致成本上升的影响。 

报告和调整后 EBIT 下降主要是由于产能利用率以及销量/产品组合的下降，而成

本削减举措以及原材料成本降低则抵消了部分不利影响。 

化学中间体——销量/产品组合以及销售价格均下降 7%，导致销售收入下降 14%。 

该业务销售收入下降的主要原因是受新冠疫情影响，原材料（如烯烃、乙烃和增

塑剂产品）的需求减少以及价格下降。主要销往农业终端市场的功能性胺类产品

线销售收入保持稳定。 

报告和调整后 EBIT 下降是由于产能利用率、销量以及利差的下降，而成本削减

措施以及技术许可收益则抵消了部分不利影响。 



纤维——销量/产品组合以及销售价格均下降 2%，导致销售收入下降 4%。 

销量下降的主要原因是新冠疫情对全球纺织品市场的需求造成负面影响。某种烟

草特种产品的停产也对销量造成负面影响。基于先前商定的多年期醋酸丝束合同，

销售价格下降。 

EBIT 下降，主要是由于产能利用率降低以及有利产品组合减少，而成本削减举

措则抵消了部分不利影响。 

现金流    

2020 年，尽管面临现金收益减少的挑战，经营活动产生的现金为 15 亿美元，自

由现金流（经营活动产生的现金减去净资本支出）达到 11 亿美元，与 2019 年

持平。2020 年，公司通过股息和股票回购向股东返还 4.18 亿美元，此外，公司

还偿还了 6.56 亿美元的净债务（借款总额减现金和现金等价物），不包括汇率

影响。 

2021 年可用现金优先用于支付季度分红、减少净债务、补强收购和股票回购。 

2021年展望      

谈及对 2021 年全年的展望时，Costa 表示：“伊士曼的 2020 年第四季度调整后

每股盈利（EPS）创下了纪录并实现了强劲的自由现金流。随着全球经济的持续

复苏，我们在 2021 年实现了良好的开局。然而，我们在 2021 年仍面临着疫情

带来的不确定性。在这种不确定性中，让我感到尤为骄傲的是，我们的团队专注

于可控范畴，运用我们的创新型增长模式，从增加新业务收入着手，在多个特种

产品线实现了比终端市场更快速的复苏。我们还继续积极管理成本，专注于严格

的资本配置。由于第四季度实现了强劲的复苏，我们预计 2021 年调整后每股盈

利将比 2020 年调整后每股盈利高出 20%到 30%。同时我们将继续专注于增加

现金流，2021 年自由现金流有望连续第五年超过 10 亿美元。”  

前瞻性声明 

本新闻稿包含有关当前对未来全球经济状况以及新冠疫情对关键终端市场需求

造成影响的预期和假设，在关键市场上的竞争地位和对特种产品的接受度，销售

的产品组合、产能利用率、生产成本和成本控制措施，以及 2021 年第一季度以

及全年的收入、盈利、现金流、现金及现金等价物以及债务偿还的前瞻性声明。

这些预期和假设是基于特定的初步信息、内部估测与管理层的预设、展望与计划，

并会受到对未来情况、事件与结果的预测中所包含的一系列风险及不确定因素的

影响。若这些预设或展望中存在不精确或未能实现的情况，那么最终结果可能会

与本前瞻性声明中的预设与展望产生实质性偏差。可能导致最终结果与展望产生

实质性偏差的重要因素已经或将在公司向证券交易委员会（SEC）提交的档案文

件（包括就 2020 年第三季度提交的 10-Q 报告表和就 2020 年全年将提交的 10-



K 报告表）中进行详细描述，可在伊士曼官方网站 www.eastman.com 的投资者

页面、SEC 存档区等渠道查看。 

关于伊士曼 

伊士曼成立于 1920 年，是一家全球性的特种材料公司，其产品广泛应用于人们

日常生活的各个领域。为了切实提高人们的生活质量，伊士曼与客户紧密合作，

在提供创新产品和解决方案的同时，致力于维护安全生产和可持续发展。伊士曼

的创新型增长模式运用其卓越的技术平台、不断深入的市场开拓及差异化的应用

开发，在交通、建筑及消费品等终端市场中具有优势地位。作为一家包容与多元

化的全球企业，公司业务遍布全球超过 100 个国家，并在全球范围内拥有约

14,500 名员工。伊士曼全球总部位于美国田纳西州金斯波特，2020 年公司收入

为约 85 亿美元。更多信息，请访问 www.eastman.com。 
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